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EL 13 DE FEBRERQ DE 2013 |os Estados Unidos y la Unidn
Europea (UE) anunciaron el objetiva de concluiren dos afios
las negociaciones para suscribir un acuerdo de comercio g
inversion (Acuerdo Trasatlantico de Comercio e Inversiones,
ATCLEninglés TTIP). El proyecto es muy ambicioso por lo
variado de |os productos y servicios que incluye.
Enespecial, lo que resulta mas relevante en cuanto a los
productos agrarios, y lo que lo hace linico y novedoso, es
que se pretende superar el enfoque clasico de una nego-
ciacion comercial (la negociacion sobre los aranceles a
laimportacion) e incluir aspectos relativos a la armoniza-
cion reglamentaria.

Este enfogue lo convertiria sin duda en una referencia
global de la negociacion multilateral.
De esta manera, la negociacion se
articula en torno a tres pilares.

El primero y mas clasico, el acceso al mercado. Bl resultado
final supondria la eliminacion sustancial de arancelesala
importacidn de los productos porcinos en la entradaen
vigor del acuerdo, si bien, como es habitual en aste tipo de
tratados, se prevera Un tratamiento especial a los denomi-
nados "productos sensibles”.

El segundo pilar es el relativo a los aspectos regulatorios y
medidas no arancelarias. Este punto es crucial desde el pun-
to de vista de nuestro pais y de muchos socios europeos

en el caso de los productos ganaderos y los del porcino en
particular. El mismo se refiere alas medidas sanitarias y fito-
sanitarias, reglamentos técnicos, normasy procedimientos.
Nohay que perder devista gue en el contexto global actual,
el maran regtilatorio (sanidad, hienestar animal, medio
ambiente, alimentacion animal,...) influye muy significativa-
mente en la competitividad de nuestro sector parcing.

Y el tercero son las reglas de comercio, capitulo en el que
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seincluyen la propiedad intelectual, comercio y desarrollo
sostenible, facilitacion de comercio y transparencia.

Hasta |a fecha se han celebrado cinco rondas de negocia-
cién: La primera en julio de 2013 en Washington, la segunda
en noviembre de 2013 (Bruselas), una tercera en diclembre
de 2013 (Washington), la cuarta ronda en marzo
de 2014 (Bruselas), y la guinta del




192l 23de mayo de 2014 en Arlington, Virginia. La sexta
rondatuvo lugar del 14 al 18 de Julio en Bruselas.

Oferta arancelaria inicial

No podemos decir gue lo ocurrido en estas rondas haya
sido del dominio plblico ni mucho menos. De hecho, no
fue hasta el pasado 20 de enera de 2014, tras la celebra-
cion de tres rondas negociadoras con Estados Unidos,
cuando la Comision (responsable de la negociacion por

la parte europea) distribLyd a los Estados Miembros, con
caracter confidencial, su oferta arancelaria inicial. Logica-
mente esta oferta es de partida, porlo que fus calificada
por la propia Comision, como Una primera oferta y no la
mejor oferta posible. La misma, como se ha mencionadg,
se refiere solo a la parte de acceso al mercado (aranceles)
v contempla varias posibilidades en el tratamiento aran-
celario, si bien el resultado de cualquiera de ellas seria, en
un mayor o menor plazo, el desmantelamiento de los aran-
celes a laimportacion, pero con un tratamiento espacifico
para los denominados “productos sensibles”

No hay que perder de vista gue la Union Europea es la prin-

cipal potencia exportadora del sector porcing, reuniendo

en tornoal 37% de las exportaciones mundiales seguida

por Estados Unidos {25%). Por ello, el acuerdo implicaa dos

colosos del comercio mundial de la came de cerdo.Y hay

que resaltar que Esparia se sitlla como segundo preductor

comunitario de carne de de porcino,y

cuarto productor a nivel mundial, No podemos perder

Sin embargo, actualments, los intercam-  d€ Vista quela UE es
bios comerciales en el sectorporcino 18 principal potencia
entre estas dos grandes potencias, son  exportadora mundial del
muy reducidaes, practicamente nulos, sector porcino, con una

debujola laalta protecgén arancelaria cuotaen tornoal 37%
gue existe en la actualidad en ambos

blogues. Por ello, a nadie se oculta que un cambio en las
reglas arancelarias con una reduccion significativa de los
mismos, tendria una indudable repercusion en las corrien-
tes comerciales del porcino entre Estados Unidosy la UE.
En cuantoa lo que puede influir en el sector espafiol, es
obvio gue nos enfrentames a un cambio de reglas co-




merciales gue puede hacer mucho méas permeables las
fronteras europeas y espanclas a los productos norteame-
ricanos, siempre que el diferencial de precio compense los
costes de transporte.

Porello, los Intereses de Espana en este sector, se sitdan
an posiciones defensivas, tratando

de importante peso comercial en la exportacion, y para
las que un desmantelamiento de aranceles por parte
estadounidense resultaria interesante, En concreto, hay
dos grupos de productos con posibilidades reales de
incrementar su presencia en el mercado americano: los
jamones curados y los chuleteros con hueso. Este Gltimo

Espafa también debe e conseguir en estatus de sensibles
tratarde situarse en  paraunamplio grupo de productos.
una posicion “ofensiva”  En particular enlas partidas de carnes
para ciertas lineas de congeladasy especialmente los jamo-
peso comercialenla nesy paletasy sus trozos, por tratarse

producto es muy demandadao en los Estados Unidos y miuy
competitivo en precio en nuestro pals.

Hay gue mencionar que hasta ahora, y segun las (pocas)
noticias de las que disponemcos por parte de la comision
elropea, estas lineas estan recogidas en el epigrafe “sensi-

iy de productos muy poco apreciados en
exportacion :
el mercado americano por lo gue su
precio es bajo en comparacion con los mismos productos
en el mercado europeo. Una entrada “masiva” al mercado
comunitario de estos productos podria conducir a serios
desequilibrios y perturbaciones.

Lineas de exportacion

Pero, contrariamente a lo gue ocurre con algunoes socios
auropeos (como Francia), Espana también debe tratar
de situarse en una posicién "ofensiva” para ciertas lineas

bles"y por tanto sin propuesta de liberalizacion arancelaria
en la oferta presentada por la Comision el pasado enero a
los norteamericanos.

En loreferente a la parte del acuerdo referide a medidas
sanitarias y fitosanitarias (SPS) y Obstaculos Tecnicos al Co-
mercio, la misma ha sido abordada ya enla cuarta ronda. Es,
como he mencionado, Una cuestion crucial para nosotros.
Y desde los inicias de las negociaciones Espafa ha
defendido siempre que antes de proceder a cualquier
eventual liberalizacion arancelaria, han de evaluarse
clidadosamente todas las cuestiones derivadas de las



diferencias sustanciales de produccionenla UEy en
Estados Unidos.

De no ser asi, es indudable gue estas diferencias pueden
ocasionar un serio perjuicio a nuestros productores por
los sobrecostes derivados del modelo europeo de pro-
duccitn, enparticular en cuestiones relativas a sanidad
animal, bienestar animal, uso de hormonas, promotores
del crecimiente. En el caso del sector porcine, por parte
espanola se vienen trasladanda a los negociadores comu-
nitarios las siguientes cuestiones cruciales.

En cuanto a las medidas sanitarias

y fitosanitarias (SPS)

La UE prohibe el uso de antibiéticos promotores del creci-

miento, como la ractopamina. Esta sustancia se encuen-

tra permitida en Estados Unidos. (Afecta, principalmente,

a los sectores porcing y vacuno).

@ La UE es muy restrictiva en la autorizacion del cultivo e
importacion de Organismos Modificados Genéticamen-
te (OMG) destinados a alimentacion animal. El sector
ganadero de la UE, y en especial los exportadores, estd
compitiendo en condiciones mucho mas desfavora-

bles gue el de otros palses terceros. Esta cuestiones
de vitalimportancia para nuestro sector porcino, tan
dependiente de la importacién de materias primas de
alimentacion, fundamentalmente la soja.

En lo referente a los obstaculos

técnicos al comercio

En el sector porcing, hay que hacer referencia al esfuerzo

realizado por los ganaderos espafoles y europeos parala

adaptaciona la normativa en materia " b

de bienestar animal. Por ello, conside- Se deberia evitar

ramos que se deberiaevitar faciitarla  l@ importacion de
importacion de productos de terceros prOdUCtOS de terceros
paises gue no cumplan las condiciones pa."ses que no cumpfan
exigidas a los productores de la UE, exi- las condiciones ex.'gfdas a

iendo reciprocidad en las condiciones
geneoreeh , los productores de la UE
decriade caraalos intercambios.

En sintesis, se trata de una negociacion enormemente
trascendente para nuestro sector porcine, en la gue todos,
administracion y representantes sectoriales debemos tra-
bajar juntos y en la misma direccién, con el fin de conseguir
el mejar acuerdo posible. &



